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Key Features  ProfitBuilder® Process 
 
ProfitBuilder® is the catch all program that gives dealerships a way to go. 
Westlake will give a large percentage of the amount financed up front, along 
with servicing and splitting of up to 50% of the customer’s monthly payments.    
 
Other benefits include:  
 

• Control of the APR (as low as 1%) 

• Substantial payment stream 

• Finance up to 200% of the book value 

• Term length (between 6 to 42 months) 

• GPS (upfront cash will increase by $500.00) 

• Cash Out option 

 
Figure 1.1 – The Buy Program™   

 
 

 

To work a ProfitBuilder® deal: 

1. Select Start Work Deal Wizard from the Work Deal menu.  
 
2. Complete the Deal Wizard process. Upon completion the Buy Program™ 

screen will appear. Refer to figure 1.1. 

 

3. In the Lender Submission and Results section of the Buy Program™ click 
on the Program drop down.  Select ProfitBuilder®.   

 

 

 

 Points to keep in mind when working a ProfitBuilder® deal: 

• When selecting a vehicle for this program the unit cannot be 
older than twelve years.  

• Upfront cash is maximized by having the Loan‐to‐Value between 
130% ‐ 140% at 25% APR or state cap.    

            Loan‐to‐Value= Amount Financed                                                       
o                              Book Value 
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Westlake provides dealers the opportunity to cash out on future participation 
funds after the customer has made the fourth payment. This allows dealers to 
receive a large participation check  rather than having to wait long term. The 
following  terms are required  on accounts that can qulfiy for the cash out 
option.  
 

 Minimum of four payments made on account 
 Account must be current  
 No NSF’s in the last two months  

 
To Cash Out:  

1. Select Cash Out in the Lender Submission and Results section. 
 
 

 
 

         

       

 

        2.  The Early Cash Out screen will appear.  

 

 

When the Early Cash Out screen appears, the Cash Out month can be changed to 
determine the Cash Out amount. Select Calculate to view changes.  

 NOTE: To Cash Out a minimum of $5,000 must be available for funding. 
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The Buy Program™ features the ability to maximize profit by maximizing the 
selling price in order to maximize the gross.   
 
To maximize profit: 

 
1. Click on the Auto Structure button and select Max Gross for 

ProfitBuilder®. 
 
 
 
 
 
 
 
   
 
2.  Select Yes to continue.      
 
 
 
 
 
 
 
 
       
 

  
 
 

 NOTE: When using the Auto Structure option, the selling price will               
 be maximized in order to maximize your profit. 

 

 
 

 
 
3. Notice the changes in the Price + Accessories and Total Gross fields. 
 

 
 
 

To Print the deal Summary: 
 
After successfully structuring a deal click on the Print button. Select Deal 
Summaries, then ProfitBuilder®.  

 

   
 

       A dealer and customer check list will generate along with the deal structure. 
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To submit a deal to Westlake Financial:  
 
1. To submit a deal electronically to Westlake, click on the Action 

button then Submit Deal. The deal information is transferred to our 
in‐house system.  

 

 

 

 

 

 

 

 

2. Fax the cover page and deal summary along with COMPLETE stips to 
the number listed on the cover page.    

 

3. FedEx original stips to Westlake Financial 

 

    
To save the deal: 

 
1. Click on the Save button and select the status of your choice. 
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Terms to Know 
ProfitBuilder®  

Common Definitions: 

Customer Cash – The cash down from the customer.  

Gross Profit ‐ The Total Cash + Payment Participation – Cost – Any Taxes – License.  

Lock Participation – Allows the user to choose if they want to loc the participation at a certain percentage. Participation in Payments – represents the percentage 
of each monthly payment that the dealer will receive.  

Potential Payments ‐ The total amount made from the Payment Participation.  

Potential Payout % ‐ The Total Potential divided by the Total. 

Total Cash ‐ The Customer Cash + Upfront Cash.  

Total Potential – The Total Cash + Potential Payments Upfront Cash ‐ is the amount of the money Westlake will fund the dealer at the beginning of the loan (up to 
65%).  

 

 

 

 




